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現在インフレが進み、業績の良い企業と悪い企業(倒産)に分けられてきています。今までは規模が大き

い企業は支店等店舗数を増やすことで業績を伸ばしていましたが、ロスが出たり、管理費や人件費の高

騰が経営を圧迫しています。インバウンドのニュースが常にトップに出ることで全体的に景気が良いよ

うに見えますが、大手でも苦戦して倒産に至る事例も増えています。コンビニでも件数が増えて格差が

出て昔のような売上が難しくなり、さらに人件費の高騰で店主は苦労しています。売っている物も同じ

ような物になっています。オンライン通販も販売大手では、競争が激しくなっています。大手の場合、

レビューが表示されます。売上数が多いので当然の事ですが、広いスペースと色々な工夫と人員が投入

できます。これは大きな力になっています。一般の場合は、色々なイメージを連想させて売る方法を考

えてネットを作ることが必要です。かなりの人がレビューやランクを見て意思決定や品質等の情報で決

めています。 

日経の記事ですが、最近高額の水筒が売れるという記事がありました。最近のキャンプブームの影響も

ありますが、外出時に水分補給する人が多くなっています。若い人は、ペットボトルのドリンクでも良

いですが、残った分を持ち歩くのに抵抗もあるようです。小さめの携行水筒ならバッグに入ることを薦

められます。お茶も色々アウトドアで飲むためにお茶の種類を増やすことが必要ですし、飲むための道

具も必要になります。 

 

 

外 出 時 に 軽 く お 茶 を 飲 む  水 だ し                        

Long セラー 

冬で夏でも お出かけに水筒  耐熱ガラス      直接 茶葉で 

 

  

茶の色を見る玉露用  耐熱ガラス 

  


